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Unser Kunde, die Albanese Baumaterialien AG, ist ein innovatives Schweizer Familienunternehmen mit Sitz in
Winterthur. Es entwickelt, produziert und vertreibt seit 43 Jahren ein qualitativ hochstehendes Produktsortiment mit
diversen technischen Bauartikeln, welche sowohl im In- als auch im Ausland einen ausgezeichneten Ruf geniessen.
Flir das Verkaufsgebiet Ostschweiz {TG { Al /AR / SG/ GR / FL) suchen wir aufgrund der weiteren Expansion eine loyale
und kundenorientierte Personlichkeit,

Technischer Verkaufsherater im AD
(Hochbau / Betonbau)

In dieser selbstindigen Frontaufgabe reprisentieren Sie lhr Unternehmen wie folgt:

Betreuung und Beratung der bestehenden Kundschaft vor Ort

Akquisition von Neukunden

Verkaufsverhandlungen und Angebotserstellung

Aufgreifen von Kundenbedirfnissen und Aufzeigen van technisch innovativen und wirtschaftlichen Losungen
Erweiterung des Kundenstammes etc.

Wir wenden uns an Personen mit einer abgeschlossenen Grundaushildung im Bereich Hoch-/Betonbau {auch
Verkaufs-Neueinsteiger sind willkommen!) undfoder Erfahrung im Aussendienst innerhalb der Baubranche. Um lhre
Region optimal betreuen zu kinnen, verfiigen Sie iber sehr gute Deutschkenntnisse. Als verhandlungssichere und
kemmunikative Persénlichkeit sind Sie begeisterungsfahig und durchsetzungsstark und verfiigen Gber eine selbstin-
dige und zielonentierte Arbeitsweise. Wenn Sie zudem Einsatzfreude, ¢ine gesunde Portion Eigeninitiative und eine
unternehmerische Denkhaltung mitbringen und Sle gin gepﬂegtes Auftreten und zuvorkommende Umgangsformen
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